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   Alexis Javier  Casas Salinas
     Ingeniero Civil Industrial
 Jorge  Washington 509 Depto 303– Ñuñoa, Chile

  Teléfono: (9)42439438

e-mail: ajcasass@gmail.com
RESUMEN

Titulado de Ingeniería Civil Industrial en la Universidad del Desarrollo, Sede Concepción. Posee experiencia  y estudios en al área Comercial y Ventas tanto en empresas de servicios como productivas.
ANTECEDENTES PERSONALES

Fecha de nacimiento:
08 de octubre de 1976

Nacionalidad:

Chilena

Estado Civil:


Casado
R.U.T.:



13.104.415-1
ANTECEDENTES EDUCACIONALES  

1999  -  2006

Ingeniería Civil Industrial




Facultad de Ingeniería




Universidad del Desarrollo – Sede Concepción

1983  -  1995

Enseñanza básica y media



Colegio Sagrados Corazones  – Sede Concepción.
OTROS

1996  -  1998

Se desempeña como Futbolista profesional




Club deportivo Universidad de Concepción




Ascenso a la primera división B de la ANF
2004


Postergación de estudios por un año
PRACTICAS PROFESIONALES


2006
Junio – Agosto. Pre-Práctica Profesional Fimetal Limitada .
Desempeño y logros: Análisis, preparación y presentación de proyectos y propuestas relacionadas con el Giro de la empresa. Gestión y análisis de nuevos negocios  para incrementar la demanda.
2004 – 2005
Enero – Diciembre Bansander AFP. Departamento comercial. Trabajo a Honorarios.



Desempeño y logros: Gestión de venta de intangibles y  reporte  comercial a gerencia.
EXPERIENCIA  LABORAL

2009
- 2015
Enero- Noviembre. Empresa Solmex Ltda. Área  Comercial.
Desempeño y logros: Se desempeña como Jefe de Ventas de Propuestas y Licitaciones. Dentro de las principales funciones son liderar la preparación, presentación y control de  Proyectos  canalizados a través de  licitaciones  públicas y privadas vía portales de compras Web. Generación de nuevos productos, negocios y canales de venta. Estrategias comerciales.

2008     
Enero – Diciembre. Empresa AMICAR (Derco - Gildemeister). Área comercial.


Desempeño y logros: Se desempeña como Supervisor de negocios de la empresa. Dentro de las principales funciones son control de gestión, capacitación para fuerza de venta, optimización a  través de estrategias comerciales y de marketing, entre otras. 

2006 - 2007    Agosto – Diciembre. Empresa A y N, ingeniería y construcción.
 


Desempeño y logros: Generación de nuevos productos, estudios de mercado, evaluación de proyectos.

CURSOS, CONOCIMIENTOS E INTERESES

· Inglés : Instituto TRONWELL, nivel básico e intermedio

· Diplomado Dirección Comercial y Ventas. Universidad de Chile

· Office nivel intermedio- avanzado. Pontificia Universidad Católica de Chile.

· Simulación de procesos en  programa Arena 

· Softland ERP

